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ค านิยาม และ บทบาทหน้าที่ 
 

ผู้แนะน าลูกค้า 

(Introducing Broker Agent : IBA) 
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“ผู้แนะน าลูกค้า” คืออะไร 

         ผู้แนะน าลูกค้า คือ ผู้ ท่ีแนะน าลกูค้าหรือรายช่ือลกูค้าเพ่ือเปิดบญัชีซือ้ขายหลกัทรัพย์ ให้แก่บริษัท

หลกัทรัพย์ หรือท าหน้าท่ีติดตอ่ชกัชวนให้ลกูค้ามาเปิดบญัชีเพ่ือซือ้ขายหลกัทรัพย์กบับริษัทหลกัทรัพย์ โดย

ได้รับคา่ตอบแทนส าหรับการแนะน าลกูค้า 

         ลูกค้า หมายถึง บคุคลทัว่ไป (Individual Investor) และนิติบคุคล โดยไมร่วมถึงลกูค้าสถาบนัตาม

นิยามสานกังาน ก.ล.ต. 

 ใครเป็น“ผู้แนะน าลูกค้า”ได้บ้าง 

1. ธนาคารพาณิชย์  

2. บริษัทประกนัภยั  

3. บริษัทประกนัชีวิต  

4. บริษัทหลกัทรัพย์จดัการกองทนุ  

5. บริษัทตวัแทนสญัญาซือ้ขายลว่งหน้า  

6. พนกังานบริษัทหลกัทรัพย์ท่ีไมใ่ช่ผู้แนะน าการลงทนุ  

7. บคุคลธรรมดาและนิติบคุคลทัว่ไปท่ีขึน้ทะเบียนเป็นผู้แนะน าลกูค้า (Introducing Broker Agent) 

กบัสมาคมบริษัทหลกัทรัพย์ไทย  

         หมายเหตุ พนกังานของบริษัทหลกัทรัพย์ท่ีปฏิบตัิหน้าท่ีเป็นผู้อนมุตักิารเปิดบญัชีซือ้ขายหลกัทรัพย์ 

ผู้ให้ค าแนะน าในการซือ้ขายหลกัทรัพย์ หรือผู้ รับค าสัง่ซือ้ขายหลกัทรัพย์จากลกูค้า ผู้ รับทรัพย์สิน จดัการ

หรือเก็บรักษาทรัพย์สินของลกูค้า ไมส่ามารถเป็นผู้แนะน าลกูค้าได้  
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 ผู้แนะน าลูกค้า” มีหน้าที่ท าอะไรได้บ้าง 

1. แนะน ารายช่ือลกูค้าให้แก่บริษัทหลกัทรัพย์เพ่ือเปิดบญัชีซือ้ขายหลกัทรัพย์หรือท าหน้าท่ีตดิตอ่

ชกัชวนให้ลกูค้ามาเปิดบญัชีเพ่ือซือ้ขายหลกัทรัพย์กบับริษัทหลกัทรัพย์  

2. เผยแพร่ข้อมลูเก่ียวกบับริษัทหลกัทรัพย์ ไมว่า่กระท าโดยตรงหรือผ่านส่ือใดๆก็ตาม  

3. แจกและรวบรวมเอกสารค าขอเปิดบญัชีซือ้ขายหลกัทรัพย์ของบริษัทหลกัทรัพย์  

4. ตรวจสอบความถกูต้องครบถ้วนของเอกสารหลกัฐานประกอบการเปิดบญัชี  

5. ประเมินข้อมลูของลกูค้าเบือ้งต้นให้เป็นไปตามกลุม่ลกูค้าเป้าหมายท่ีบริษัทหลกัทรัพย์ก าหนด  

    ส่ิงท่ีต้องกระท าส าหรับผู้แนะน าลูกค้า 

1. ปฏิบตัหิน้าท่ีด้วยความซ่ือสตัย์โดยค านงึถึงประโยชน์ของลกูค้า  

2. รักษาความลบัของลกูค้า  

3. แนะน าลกูค้าตามหลกัวิชาการ  

4. ด าเนินการตามจริยธรรมและมีมาตรฐานการปฏิบตังิาน  

5. ต้องพิจารณาความเหมาะสมของลกูค้าวา่มีความสามารถลงทนุ  

6. กระท าการหรืองดเว้นกระท าการอ่ืนใดตามท่ีสมาคมก าหนด  

7. ในกรณีท่ีข้อมลูของผู้แนะน าลกูค้ารายใดมีการเปล่ียนแปลง ให้ผู้แนะน าลกูค้าแจ้งการ

เปล่ียนแปลงข้อมลูตอ่สมาคมตามแบบท่ีสมาคมก าหนดภายใน 15 วนั  
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ส่ิงท่ีห้ามกระท าส าหรับผู้แนะน าลูกค้า 

1. เบียดบงัหรือแสวงหาผลประโยชน์โดยมิชอบ  

2. จา่ยเงินหรือทรัพย์สิน หรือประโยชน์อ่ืนให้แก่ลกูค้าอนัเน่ืองมาจากการลงทนุ ซึง่มิได้เป็นไปตาม

การให้บริการโดยปกติ  

3. กระท าการหรืองดเว้นกระท าการอ่ืนใดในลกัษณะท่ีอาจเป็นเหตใุห้เกิดความเสียหายร้ายแรง  

4. เรียกร้องผลประโยชน์ใดๆจากลกูค้า  

5. เรียกเก็บหรือรับคา่ธรรมเนียมหรือคา่ตอบแทนจากลกูค้า  

6. ให้ข้อมลูอนัเป็นเท็จเก่ียวกบัสิทธิ หน้าท่ี และภาระผกูพนั  

7. ท าสญัญาหรือหนงัสือใดๆ กบัลกูค้าท่ีเก่ียวข้องกบัการให้บริการภายใต้ขอบเขตการปฏิบตัหิน้าท่ี

ของผู้แนะน าลกูค้า  

8. รับรองผลตอบแทนจากการลงทนุกบัลกูค้า  

9. รับประกนัความเสียหาย หรือผลขาดทนุท่ีเกิดจากการลงทนุ  

10. แนะน าลกูค้าเม่ือสิน้สดุอายกุารขึน้ทะเบียน  

11. กระท าการใดๆให้เป็นท่ีเส่ือมเสียหรืออาจเส่ือมเสียแก่สมาคม  

12. ให้ค าแนะน าในการซือ้ขายหลกัทรัพย์หรือรับค าสัง่ซือ้ขายหลกัทรัพย์จากลกูค้า   
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คุณสมบตัขิองผู้แนะน าลูกค้า 

(Introducing Broker Agent : IBA) 
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บุคคลธรรมดาและนิตบิุคคลทั่วไปที่สนใจขึน้ทะเบียนเป็นผู้แนะน าลูกค้าของสมาคม 

      1. มีคณุสมบตัิ ดงันี ้

 ไมเ่คยมีประวตัถิกูเพิกถอนการขึน้ทะเบียนผู้แนะน าลกูค้าภายใน 5 ปีก่อนการขอขึน้ทะเบียน  

 ไมมี่ลกัษณะต้องห้ามทางกฎหมายตามท่ีก าหนด  

 มีคณุสมบตัทิางการศกึษาหรือการปฏิบตังิาน เชน่ ผ่านการอบรมและทดสอบของ ATI                  

หรือมี  ใบอนญุาตเป็นผู้แนะน าการลงทนุจากส านกังาน ก.ล.ต. หรือกรณีนิตบิคุคลต้องมีพนกังาน

ในสงักดัขึน้ทะเบียนกบัสมาคมอย่างน้อย 2 คน  

 ไมเ่ป็นพนกังานประจ าของธนาคารพาณิชย์ บริษัทหลกัทรัพย์ บริษัทประกนัภยั บริษัทประกนัชีวิต 

บริษัทหลกัทรัพย์จดัการกองทนุ บริษัทตวัแทนสญัญาซือ้ขายลว่งหน้า ใดๆ (ยกเว้นพนกังานประจ า

ดงักลา่วมีหนงัสือยินยอมของนิตบิคุคลข้างต้นมาแสดง)   
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หลักสูตร 

 

ผู้แนะน าลูกค้า 

(Introducing Broker Agent : IBA) 
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ค่าขึน้ทะเบียนและต่ออายุ 
 

ผู้แนะน าลูกค้า 

(Introducing Broker Agent : IBA) 
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    ขัน้ตอนการขึน้ทะเบยีนและต่ออายุ 

       ผู้ ท่ีสนใจสามารถดาวน์โหลดแบบค าขอได้ท่ีเว็บไซต์ของสมาคม  

 ช าระคา่ธรรมเนียมการขึน้ทะเบียนตามท่ีสมาคมก าหนด โดยโอนเงินเข้าบญัชีธนาคารของสมาคม 

ดงันี ้ 

o ช่ือบญัชี           สมาคมบริษัทหลกัทรัพย์ไทย  

o เลขท่ีบญัชี         718-2-16414-8  

o ธนาคาร  กสิกรไทย สาขาถนนรัชดาภิเษก (สขุมุวิท-พระราม 4)  

 กรณี (ใบแทน) ใบรับรองการขึน้ทะเบียนฉบบัละ 300 บาท  

 ย่ืนค าขอขึน้ทะเบียนหรือตอ่อาย ุพร้อมเอกสารหลกัฐานประกอบ น าสง่สมาคม  

o ย่ืนเอกสารโดยตรงท่ีสมาคมบริษัทหลกัทรัพย์ไทย หรือจดัสง่ทางไปรษณีย์ ลงทะเบียน/

EMS มาท่ี 

สมาคมบริษัทหลกัทรัพย์ไทย อาคารชดุเลครัชดาออฟฟิศคอมเพล็กซ์ 2 ชัน้ 5 เลขท่ี 195/6 

ถนนรัชดาภิเษก 

แขวงคลองเตย เขตคลองเตย กรุงเทพมหานคร 10110 (ขึน้ทะเบียนIBA)  

o แนบหลกัฐานการโอนเงิน พร้อมระบช่ืุอและท่ีอยูส่ าหรับการออกใบเสร็จรับเงิน  

o กรณีแนบหนงัสือรับรองคณุสมบตัิ  

                         ส าเนาหนงัสือรับรองการผ่านการอบรมหรือผา่นการทดสอบตามหลกัสตูร ได้แก่ ส าเนา

หนงัสือรับรองท่ีออกโดยสถาบนัฝึกอบรม ATI เทา่นัน้  
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                           ส าเนาใบอนญุาตท่ียงัไมส่ิน้ผลแสดงว่าตนเป็นผู้แนะน าการลงทนุจากส านกังาน ก.ล.ต. 

ได้แก่ ส าเนาหนงัสือรับรองการได้รับความเห็นชอบจากส านกังาน ก.ล.ต. ท่ีพิมพ์ผา่นระบบ ORAP  

 สมาคมตรวจสอบเอกสารหลกัฐานและขึน้ทะเบียน  

 สอบถามข้อมลูเพิ่มเตมิการขึน้ทะเบียน ท่ีหมายเลข 02-264-0909 ตอ่ 123,142  

      *อายกุารขึน้ทะเบียนมีก าหนดระยะเวลาสองปี 

การสมัครอบรมและทดสอบ หลักสูตรผู้แนะน าลูกค้า 

1. สามารถดาวน์โหลดใบสมคัรได้ท่ีเว็บไซต์ของสมาคม  

2. ช าระคา่ธรรมเนียมการอบรมและทดสอบตามท่ีสถาบนัฝึกอบรม สมาคมบริษัทหลกัทรัพย์ไทย

ก าหนด  

3. สง่ใบสมคัรพร้อมเอกสารการโอนเงินและส าเนาบตัรประชาชนมายงัโทรสาร 0-2661-8502 หรือ E-

mail: iba@ati-asco.org  

4. น าใบสมคัรพร้อมเอกสารการโอนเงินและบตัรประชาชนตวัจริงมาแสดงในวนัแรกของการอบรม

เพ่ือใช้เป็นหลกัฐานการลงทะเบียนและรับใบเสร็จรับเงิน  

5. สอบถามข้อมลูเพิ่มเตมิการอบรมและทดสอบ ท่ีหมายเลข 02-264-0909 ตอ่ 212,220,230  

 

 

http://www.sec.or.th/orap
http://iba@ati-asco.org/
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แบบค าขอขึน้ทะเบียน 

 

ผู้แนะน าลูกค้า 

(Introducing Broker Agent : IBA) 

 

ส าหรับบุคคลธรรมดา 

 

 

 

 



ผูแ้นะน ำลูกค้ำ (IBA) 

 

 
B y  :  L i c e n s e  M a n a g e m e n t  T e a m  
 

Page 13 

 

 

แบบค าขอขึน้ทะเบียน 

 

ผู้แนะน าลูกค้า 

(Introducing Broker Agent : IBA) 

 

ส าหรับนิตบิุคคล 
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แบบค าขอต่ออายุ 

 

ผู้แนะน าลูกค้า 

(Introducing Broker Agent : IBA) 

 

ส าหรับบุคคลธรรมดา 
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แบบค าขอต่ออายุ 

 

ผู้แนะน าลูกค้า 

(Introducing Broker Agent : IBA) 

 

ส าหรับนิตบิุคคล 
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ประกาศ  

สมาคมบริษัทหลักทรัพย์ไทย 
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หลักเกณฑ์และวธีิการขึน้ทะเบียนเป็น 

 

ผู้แนะน าลูกค้า 

(Introducing Broker Agent : IBA) 

 

ที่เป็นบุคคลธรรมดา และนิตบิุคคลทั่วไป 
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หลักเกณฑ์และเงื่อนไขการจ่าย
ค่าตอบแทน 

 

ผู้แนะน าลูกค้า 

(Introducing Broker Agent : IBA) 
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เอกสารอ้างองิ และที่มาของข้อมูล 

1. th.wikipedia.org/wiki/  ผู้แนะน าการลงทนุ 
2. http://www.asco.or.th/datacenter5.php 
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